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营销流程

• 第一步：引流：课程引流  活动引流 线上引流 渠道引流  

• 第二步：成交：促销  会销  

• 第三步：重复消费：购买更多  购买更久  推荐购买

• 营销 : 经营+销售



分月营销设计

• 月份关键词

•  8月： 储备

•  9月： 促销

• 10月： 活动

• 11月： 预售

• 12月： 续费

•  1月： 套售



8月 储备

• 收心班储备

• 家长活动储备

• 试学（公开课）储备

• 线上读书群储备

• 测试（艺术类）储备



9月 促销

• 学科：秋季和寒假组合促销

• 托管：周末和托管促销

• 艺术：考级和年末寒假营促销

• 年级促销

• 会员促销



10月 活动

• 校内活动：生日会、野外大课堂  增加宣传和转介绍

• 亲子活动：服务和转介绍

• 启动比赛：学科竞赛 

• 线上活动：启动百日阅读活动 （家长和孩子共同参与）



11月 预售

• 优惠资格预售

• 2018暑假和寒假课程预售

• 一对一：预售

• 集训课程或者活动预售



12月 续费

• 学科续费：春季和暑假连报

• 托管：涨价续费

• 艺术课程：分级连报 送活动参与



2018年 1月 套售

• 寒假冬令营：报送暑假或者春季活动  报一 送一 

• 寒假9.9元 自习室

• 预科班

• 艺术课程：定制提升班：美术 写生班  音乐：独立演出设计



 马运华老师
    

     电话：15665459305
微信：myh320

校宝学院公众号:xiaobaoedu

添加一对一提醒班主任微信：SPOA5000



第十二期VIP课程正式上线！

学会定价、涨价，让机构轻松利润翻倍



课程大纲：
第一节：定价技巧——提前锁定机构利润

第二节：价格战——抢夺市场份额

第三节：促销策略——扩大销售利润

第四节：涨价模式——打造赚钱机器

第五节：涨价招生——涨价也能“招生”

第六节：涨价实操——2017-2018年托管、班课涨价实例

番外篇一：单一专业机构涨价实操

番外篇二：综合类教育机构涨价实操



适合人群：

1、培训学校校长及中高层

2、课程价格不合理，利润微薄的培训机构负责人

3、渴望涨价、但苦于涨价方式的培训机构负责人

你将收获：

1、依据学校自身市场的定位、科学合理的定价策略，让机构迅速盈利

2、在合适的时间节点，确定好涨价方式，让机构利润倍增

3、利用涨价促销模式，让机构赚的更多、赚的更久



课程福利：

1、八次课程（6节课程+2节番外课）的永久回看

2、全套课件均免费赠送

3、报名的老师均有机会获得马老师的书籍《中小学培训机构运营管理实用问答》


